ОТБОР КАНДИДАТОВ 2012–2013
ОБРАЗОВАНИЕ И ТРУДОУСТРОЙСТВО  

ИСФРАДА РОССИЯ 

ТИП ПРЕДПРИЯТИЯ:
Компания MAÏSADOUR SEMENCES занимается селекцией и реализацией собственных семян кукурузы, подсолнечника и рапса. Торговая марка присутствует в более чем 35 странах Европы и средиземноморского бассейна. Компания является одним из основных производителей семян кукурузы в Европе. 

Компания MAÏSADOUR SEMENCES является филиалом Кооперативной Группы MAÏSADOUR, личный состав которой состоит из 4 000 работников, торговый оборот превышает 1,2 миллиард евро.

Кооперативная Группа MAÏSADOUR присутствует также на мировом рынке: 10% личного состава работает в 12 странах.

В рамках своего развития в России, а также для укрепления команды в российском филиале, компания MAÏSADOUR SEMENCES ищет двух молодых перспективных менеджеров (М/Ж, 22-28 лет), с высшим агрономическим образованием и хорошими знаниями в области техник продаж.
ПРЕДПОЛАГАЕМАЯ ДОЛЖНОСТЬ: Менеджер по продажам
Работая в коллективе компании, кандидат сможет внести свой вклад в развитие сектора агрофурнитуры и способствовать компании MAÏSADOUR SEMENCES в продвижении её продукции, а именно, семян кукурузы и подсолнечника, на российском рынке, к услугам российских земледельцев.

После обязательной подготовки по программе ИСФРАДА кандидат займет должность Коммерческого руководителя.

Кандидат будет иметь следующие обязанности:

· Разработать средства агрономического контроля;

· Организовывать способствующие продажам мероприятия: посещения демонстрационных угодий, технические семинары, сельскохозяйственные выставки;  

· Посещать производителей кукурузы и подсолнечника; 

· Находить новых клиентов – выстроить сеть дистрибуции в этом регионе страны. 

У него также будут следующие обязанности:

· внедрение опытных программ для исследовательской команды; 

· поддержка фермеров-клиентов;

· разработка и организация специфических мероприятий;

· обновление и расширение технических знаний и умений;

· оценка производительности новых сортов; 

· организация и планирование продаж и производства;

· поддержка сети клиентов;

· развитие отношений с партнерами (промышленными и коммерческими) 

ЖЕЛАЕМАЯ СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ:
Имея высшее образование в сфере агрономии, кандидат должен быть компетентным в следующих областях:

· растениеводство; желание работать в секторе снабжения сельскохозяйственного производства;

· маркетинг;

· управление предприятием;

· сельскохозяйственное развитие и политика в области сельского хозяйства. 

Помимо технических компетенций, кандидат должен обладать следующими качествами: 

· умение работать с людьми, общительность;

· способность работать в команде; 

· лидерские качества;
· самостоятельность и инициативность;
· ответственность.
Желательно иметь водительские права.

ЯЗЫК:
Французский и / или английский  (средний уровень)

Знание французского языка, даже посредственное, является дополнительным преимуществом. 

